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BME - GROWTH
Palacio de la Bolsa
Plaza de la Lealtad, 1

28014 Madrid
Alicante, 4 de agosto de 2022

COMUNICACION - INFORMACION PRIVILEGIADA - FACEPHI BIOMETRIA, S.A.

Muy Sres. Nuestros,

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n° 596/2014 sobre abuso
de mercado y en el articulo 228 del texto refundido de la Ley del Mercado de Valores,
aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones
concordantes, asi como en la Circular 3/2020 de BME Growth de BME MTF Equity,
ponemos en su conocimiento la siguiente informacion relativa a la sociedad FACEPHI
BIOMETRIA, S.A. (en adelante “FacePhi” o “la Sociedad” indistintamente).

La Sociedad presenta el Avance de Resultados del primer semestre de 2022,
comparados con la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada revisada del Grupo
FacePhi al 30 de junio de 2021.

PRIMER SEMESTRE PRIMER SEMESTRE
2022 AVANCE 2021 REVISADO

TOTAL INGRESOS _ 9

VAR. %

Importe neto de la cifra de negocios 4150€ 89,4%

Trabajos realizados por la empresa para su activo 754€ 146,0%
TOTAL GASTOS

Aprovisionamientos -1.420€ -852¢€ 66,8%

Gastos de personal -4.278€ -2.466€ 73,5%

Otros gastos de explotacion -3.633€ -2.194€ 65,6%

Otros resultados 73€ 41€ 76,1%
EBITDA

Amotizaciéon de inmovilizado -598€ 45,4%

Pérdidas, deterioro y variacion de provisiones -107€ -44,3%

La Sociedad presenta su avance de resultados correspondiente al primer semestre
de 2022, con un aumento de la facturaciéon del 89,4% respecto a 2021, alcanzando los
7,86 millones de euros y un EBITDA positivo de 455,869 euros.

Se constata un crecimiento de mds de un 180% con respecto al resultado alcanzado
en el primer semestre de 2021, que ha representado una mejora de 19,4 puntos
porcentuales en el margen EBITDA sobre ventas. Este resultado en el EBITDA viene
determinado por el incremento significativo de los ingresos sobre los gastos, que
también han aumentado este primer semestre de 2022 en casi un 70%, debido a la
fuerte inversion realizada por la cotizada para impulsar la comercializacién de sus
soluciones en todo el mundo.
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Las cantidades resefiadas estdn en proceso de revision por el Auditor de la Sociedad.
Por este motivo, los importes que se publiquen en la informacioén financiera semestral
podrian diferir de los datos presentados tras la finalizacién de sus trabajos por parte
del auditor de la Sociedad.

En cumplimiento de lo dispuesto en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de
BME MTF Equity, se deja expresa constancia de que la informacién comunicada por la
presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus
administradores.

Quedamos a su disposicién para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

Atentamente,

Javier Mira Mir6
Presidente del Consejo de Administracion
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NOTA DEL CEO

Javier Mird

En los primeros meses de 2022 conseguimos un nuevo hito, cerrar
el primer semestre con la mejor cifra de negocios de nuestra
historia. Ademads, aunque hemos seguido invirtiendo en
comercializacion y equipo para seguir potenciando nuestra
expansion, gracias al gran aumento en las ventas conseguimos un
EBITDA positivo que casi triplica el del primer semestre de 2021.

Durante este periodo hemos continuado dando pasos
fundamentales para mantener el impulso de nuestro crecimiento
y pivotar en nuestro modelo de negocio para hacerlo aiin méas
escalable y llegar mas rapido a nuevos clientes.

Los esfuerzos que ha hecho nuestro equipo para desarrollar el
mejor producto nos han permitido ofrecer a nuestros clientes un
abanico mas grande de funcionalidades, [0 cual estd siendo
decisivo para seguir aprovechando todas las oportunidades de
negocio que se nos presenten. Lo demanda de tecnologias de
verificacion de identidad es cada vez mayor, y la digitalizacion de
las empresas es una realidad imparable. Tenemos el mejor
producto, y estos meses han sido la ocasion propicia para reforzar
nuestro equipo comercial y estructura propia internacional con
la apertura de dos nuevas filiales, impulsando asi la busqueda de
nuevas oportunidades de negocio, y, por otro lado, ampliando
nuestras alianzas con partners con el objetivo de potenciar
nuestro desarrollo de negocio.

En lo que llevamos de ano, nuestro equipo comercial ha llevado
nuestra tecnologia a un gran niUmero de eventos internacionales
como el Money 20/20 en Amsterdam o la Identity Week en Londres.
Pero, aparte de tener presencia en eventos especializados en el
sector bancario, o en el propio sector de identidad digital, también
hemos asistido a los de otras industrias en las que también hemos
penetrado, como la de los eventos deportivos con SportsPro Live.
Ademdads, proximamente participaremos en el International Airport
Summit, un evento de referencia para la industria de los vigjes y
transportes. Para nosotros, este tipo de encuentros son la clave
para establecer una conexion mas cercana y personal con el
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potencial cliente y partner que busca entender coOmo nuestra
tecnologia le puede anadir valor a su negocio. Estar cerca de
nuestros clientes, ofreciéndoles el mejor producto y cuidandoles, es
uno de nuestros puntos diferenciales como empresa. Por ello,
hemos apostado por transformar al que antes era nuestro partner
de soporte en Latinoamérica en nuestra segunda filial, FacePhi
LATAM, ubicada en Uruguay, desde la que somos los companeros
de vigje de nuestros clientes y partners. Aungue este objetivo no
solo lo perseguimos en América Lating, este ano nos hemos
mMarcado un nuevo reto, aumentar nuestra presencia en Europa,
Oriente Medio y Africa con la puesta en marcha de FacePhi EMEA,
una filial con la que esperamos cambiarlo todo y emprender un
vigje sin retorno a la expansion internacional definitiva de
FacePni.

El éxito de nuestra tecnologia no seria posible sin el respaldo que
nos proporciona obtener nuevas certificaciones de calidad. Un
reconocimiento fruto del trabajo de todo nuestro equipo y en el
que gueremos apoyarnos para lograr las mejores distinciones que
hagan que la calidad de la tecnologia de FacePhi hable por si sola.

Todos estos avances no son fruto de esfuerzos individuales, sino
que parten de los mds de 200 profesionales que hoy en dia
forman el equipo de FacePhi. Un equipo compuesto por los
mejores expertos y que sigue reforzando su presencia en
mercados de todo el mundo, llevando la innovacion alld donde se
requiera demostrar que una persona es quien dice ser.

Estos primeros meses del ano han sido retadores, pero nos han
permitido conseguir muchos logros. Queremos que la senda que
hemos marcado nos guie en el camino en el que nos
encontramos, haciendo de FacePhi una empresa cada vez mas
grande y extraordinaria y de gran valor para nuestros inversores,
a quienes agradezco su confianza y que formen parte de nuestro
proyecto. Aqui ho paramos, gracias a un equipo repartido por todo
el mundo que hace que FacePhi esté activa 24 horas. Esto es solo
el comienzo, quédate con nosotros y descubre hasta donde
somos capaces de llegar.
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DATOS CLAVE

Expertos en verificacion de identidad digital de
usuarios, especializados en onboarding digital y
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EVVOLUCION DE EMPRESA

Nuestra estrategia

FacePhi nacid con el objetivo de que nuestra
tecnologia esté presente en empresas de todo el
mundo. Por ello, desde nuestros inicios hemos tenido
presente que para conseguir este objetivo, es
necesario reunir los recursos que NOSs permitan
invertir en el desarrollo y comercializacion de nuestra
tecnologia.

Para impulsar nuestro crecimiento, en el ano 2019
cerramos un acuerdo de inversion con el fondo suizo
Nice & Green. En 2020 firmamos un nuevo acuerdo
que estard vigente hasta finales de 2022. Ademads,
cerramos un préstamo sindicado de hasta 13
millones de euros.

La obtencidon de estos recursos ha sido clave para
acelerar nuestro crecimiento e invertir en el
desarrollo del mejor producto para la verificacion de
identidad del mercado, la FacePhi Identity Platform,
nuestra nueva solucidon que ha venido a hacer
nuestro modelo de negocio alln mas recurrente y
escalable. Gracias a este nuevo producto, le damos
gran flexibilidad a nuestros clientes, ofreciéndoles
nuevas funcionalidades y la posibilidad de
customizar su solucion de acuerdo a sus
necesidades. Ahora somos capaces de cubrir
necesidades on-premise y Saas, maximizando
nuestras oportunidades de negocio.
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OBJETIVO: nuestra tecnologia en empresas de todo el mundo

Hasta ahora hemos centrado nuestros esfuerzos en:

©

CONSEGUIR RECURS
NA) CONSEGUIR RECURS

V4 Acuerdo de inversién con Préstamo sindicado por

Nice & Green por
asta 20M€ asta ISM€

—H
aasd INVERTIR EN TECNO

Desarrollo de un
innovador producto

(DFacePhi al modelo Saas

Modelo de negocio mas
recurrente y escalable gracias
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Durante la primera mitad de 2022 hemos entrado de
lleno en una nueva fase: la comercializacion de
nuestra nueva plataforma. Para ello estamos
apostando por reforzar nuestro equipo comercial a la
vez que aumentamos nuestras alianzas con
partners internacionales.

Para acelerar nuestra llegada a cualquier rincon del
mundo, ampliamos nuestra red de filiales. Gracias @
tener equipos dedicados en exclusiva a cada region,
podemos maximizar las oportunidades de negocio y
ofrecer a nuestros clientes el mejor soporte, siendo
capaces de adaptarnos a las necesidades
especificas de cada zona. Fortalecemos nhuestra
presencia en Ameérica Latina con la apertura de
FacePhi LATAM, nuestras nuevas oficinas en Uruguay,
dedicada en exclusiva a atender proyectos nuevos y
existentes y a ofrecer soporte ininterrumpido a todos
nuestros clientes en la region.

Ademds, hacemos una apuesta definitiva por uno de
los mayores y mas atractivos mercados del mundo y
nos lanzamos a la conquista de Europa, Oriente
Medio y Africa con la constitucion de nuestra nueva
filial FacePhi EMEA en Reino Unido, que estd
especialmente enfocada en la busqueda y desarrollo
de oportunidades comerciales en todo este
mercado.

A esta estrategia comercial le sumamos una parte
fundamental, nuestra asistencia a eventos en todo
el mundo. Gracias a ellos logramos presentar
nuestra tecnologia a potenciales clientes y partners
generando nuevas oportunidades de negocio.
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OBJETIVO: nuestra tecnologia en empresas de todo el mundo

SEN QUE MOMENTO
ESTAMOS AHORA?

Desde principios de 2022

YEQ INVERTIR EN COMERCIALIZ

3 rd
cComo:
Nuevas filiales en LATAM y EMEA

Refuerzo de equipo comercial en EMEA
Refuerzo de red de partners
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Estructura
internacional

Nuestra estructura sigue consolidadndose ano tras ano,
expandiéndose por todo el mundo a través de filiales y derribando
fronteras, maximizando el alcance de nuestra tecnologia.

Comenzamos en el ano 2012 en nuestra sede en Espana, a la que
poco a poco fuimos uniendo diferentes perfiles profesionales
hasta crear el equipo multidisciplinar con el que contamos hoy. En
2019 quisimos ir un paso mas alld y nos establecimos en Sed|,
Corea del Sur, con nuestra primera filial, FacePhi APAC, que nos ha
permitido entrar de forma imparable en el mercado asiatico
gracias al equipo de negocio y soporte que compone la oficina.
Este movimiento ha sido crucial para vencer las barreras que
suponia la diferencia horaria entre regiones y para contar con un
equipo con un amplio conocimiento de las necesidades
especificas de este mercado.

Estos primeros meses de 2022 hemos seguido ampliando nuestra
presencia internacional. El pasado mes de marzo abrimos nuestra
filial FacePhi LATAM en Uruguay, sede desde la que ofrecemos
soporte a todos nuestros clientes en la zona y que se ha
convertido en una pieza clave para poder seguir ofreciendo el
mejor servicio a un nimero de clientes que cada dia sigue
creciendo. En el mes de mayo decidimos impulsar nuestra
expansion por Europa, Oriente Medio y Africa con la constitucion de
FacePhi EMEA, ubicada en Reino Unido y en la que contaremos con
equipo de proyectos, ventas, marketing y operaciones. De esta
forma, aunque la estrategia de negocio y el desarrollo tecnoldgico
siga llev@ndose a cabo en nuestros Headquarters, con oficinas
localizadas en zonas estratégicas damos pasos fundamentales
para consolidarnos como una empresd internacional e impulsar
nuestra expansion.

@/ +200 EMPLEADOS

202

HQ
Espana

|+D
OPERACIONES

2019

FacePhi

APAC

PROYECTOS
NEGOCIO
SOPORTE

2022
FacePhi
LATAM

PROYECTOS

SOPORTE

FacePhi
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Nuevas certificaciones

En FacePhi buscamos transmitir a nuestros clientes actuales y potenciales el
compromiso de hacer de nuestra tecnologia la mejor del mercado. Con este
objetivo, obtenemos constantemente nuevas certificaciones en los mas altos
estandares de calidad, gue ademds suponen una gran ventaja competitiva.

LGS N Eake e e e

ISO 30107-3 Level 2, de iBeta2 ISO 22301
LEVEL2 | LRQA | L £
ISO 30107-3 Este reconocimiento demuestra que nuestra CERTIFIED | [ @ 3 Esta norma ayuda a las empresas a planificar
S tecno.logio de verificacion de ‘io!entidod digi.tol de S0 99301 UKAS Qstrategias que aseguren a sus clientes la provision
: usuarios cumple con los requisitos necesarios para o ininterrumpida de los servicios que contraten,
evitar el fraude o la suplantacion de identidad. aungue suceda un incidente grave. y
oammaons Esquema Nacional de PINAKES
ens» Seguridad o o
s Esta certificacion es de obligad limient PINAKE Nos distingue como proveedor tecnologico
gado cumplimiento > homologado frente a cualquier entidad bancaria
cotoporis MEDIA para aquellas empresas que trabajan con la e nacional
administracion publica espanola. ©
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Eventos

La demanda de tecnologias de verificacion de
identidad es cada vez mayor, y en FacePhi contamos
con un producto versatil, innovador y que cuenta con
las mayores garantias de calidad. Para aprovechar el
mayor numero de oportunidades de negocio y
acelerar nuestra llegada al mercado, elegimos los
eventos mdas importantes del sector para poner en
valor nuestra tecnologia, presentdndola a nuevos
clientes y participando en ponencias como expertos
en la verificacion de identidad de usuarios.

Estos primeros seis meses del ano hemos asistido a
distintos eventos en América, Europa y Asia que han
sido decisivos para continuar construyendo nuevas
relaciones con potenciales clientes y partners.
Ademads, seguimos asistiendo a eventos donde nos
reunimos personalmente con los inversores
nacionales e internacionales que deseen saber mas
sobre nosotros y nuestro plan de negocio,
transmitiéndoles el gran potencial de crecimiento
que tiene la empresa.
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Avances de negocio

En FacePhi comenzamos este 2022 expandiendo el
uso de nuestras soluciones. Por un lado,
completamos nuestra presencia en todo
Centroameérica con nuestra entrada en Nicaragua
de la mano de BAC Credomatic, contrato que supuso
la aplicacion de nuestra tecnologia también en otros
5 paises. Abrimos por primera vez la industria de la
movilidad compartida junto a WiIBLE, el servicio de
carsharing impulsado por Repsol y Kia y dimos un
nuevo paso en la industria de la salud y de las
administraciones publicas, esta vez en Espana,
gracias a la adjudicacion de un contrato con INGESA
para la implantacion de un sistema de verificacion
de identidad de pacientes en los hospitales de Ceuta
y Melilla.

Aungue estos no han sido nuestros Unicos acuerdos
destacables. En 2022 también hemos firmado un
contrato con la empresa retail Hites en Chile, |o
quinta mdas importante del pais, y con SoeYou, I
compania espanola especializada en préstamos y
financiacion. Ademdads, hemos ampliado nuestras
alianzas con partners convirtiendonos en un huevo
miembro de Oracle PartnerNetwork.
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Cifra de negocio
& EBITDA

CIFRA DE NEGOCIO

/,86M€ 0,46M€

EBITDA

AN 89,4% A 180,6%

EBITDA/VENTAS

580%

\/ Mejora de 19,4 puntos porcentuales*
VS Primer semestre de 202]
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Cifra de negocio $
& EBITDA

EVOLUCION FPOR ANO EVOLUCION POR SEMESTRE
13,17M
8,19M 7,86M
726M 60% /,86M
4,48M 143% 4,15M
2,58M
130M 1, 86M**
: o 85M 0,46M 1 OSM I 0,46M
-, —
Primer semestre —0 4A5M -O 52M -0 5/M
2018 2019 2020* 2021* 2022 2019 2020* 2021* 2022*
@ Cifra de negocio @ EBITDA Fuente : FacePhi

*A partir de 2020, datos consolidados del Grupo FacePhi
**EBITDA ajustado deduciendo del EBITDA los gastos incurridos por indemnizaciones segun la nota 15.A y los gastos del epigrafe 14 de la Cuenta de Pérdidas y Ganancias de la informacién publicada en 29/04/2022
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Pérdidas
& Ganancias (000)

Empezamos el primer semestre de 2022 con un
crecimiento de casi 90% en la cifra de negocios, pasando

PRIMER SEMESTRE PRIMER SEMESTRE

de los 4,15M€ del primer semestre de 2021 a los 7,86M€ 2022 AVANCE 2021 REVISADO VAR. %
conseguidos en estos primeros meses de 2022. Ademas, el
aumento dgl 146% en trabajos reali.zados para la empresa TOTAL INGRESOS 9.715€ 4.904¢€
para su activo demuestra nuestra firme apuesta por el
s ecvollo de t.eCDC)lOgIG Gyl o -randoun Importe neto de la cifra de negocios 7.859€ 4.150€ 89,4%
sector en el que es crucial innovar constantemente. , , ,

Trabajos realizados por la empresa para su activo 1.856€ 754€ 146,0%
Como consecuencia del aumento en el nimero de ventas,
se ha producido un incremento en el gasto en TOTAL GASTOS -9.259€ -5.470€
aprovisionamientos y comisiones devengadas por dichas . .
ventas, manteniendo el margen de periodos anteriores. Por Aprovisionamientos -1.420€ -852¢€ 66,8%
otro lado, para poder abastecer a un creciente nimero de Gastos de personal -4.278€ -2.466€ 73,5%
proyectos que llevamos a cabo con clientes y con el Otros gastos de explotacion -3.633€ —2.194€ 65,6%
objetivo de potenciar nuestra expansion comercial, se ha Otros resultados 73€ 41€ 76,1%
continuado invirtiendo en personal y abierto dos nuevas
filiales, con las que se pretende potenciar nuestra EBITDA 456€ -566€
expansion internacional.

Amotizacion de inmovilizado -869€ -598€ 45,4%
Fn el primer semestre del Oﬁo, hemos pod|do retomar PérdidOS, deterioro \ variacion de prOViSioneS -60€ -107€ —44,3%
nuestra asistencia a eventos nacionales e internacionales.
Una inversion que se traduce en un abanico de EBIT -473€ -1.271€

oportunidades para desarrollar negocio.

En cuanto al EBITDA, conseguimos una cifra positiva
ademds de una mejora de mas del 180% respecto al
mismo periodo de 2021, en gran parte motivada por el
incremento de Ilas ventas.




BBBBBBBBBBBBBBBB



	IP 2022-8-4 AR 1S22 ES.pdf
	Informe AR1S22_ES.pdf

